
商品開発ヒアリングシート

貴社名：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　ご担当者名

住所：（〒　　　　-　　　　）

TEL（　　　　　）　　　　　-　　　　　FAX（　　　　　）　　　　　-　　　　　E-mail：

【販売見込先】
新規開拓、既存ルートなど販売しようと考えている
相手先。

【販売ルート】
一般顧客へ小売（B to C）か会社やお店などへの卸
売（B to B）か？

【販売方法】
店頭、WEB、通販など販売の方法。

【顧客ターゲット】
性別、年齢層、所得、志向など、どの様な客層が
ターゲットか？

【商品コンセプト】
自然派、ご当地コスメなど作りたい化粧品の基本的
なコンセプト（イメージ）

【競合・類似商品】
既に他社で発売されている類似商品や競合となる
商品名、価格、仕様など。

【希望する効能効果】
美白・シワ・部分ヤセなど希望する効能効果。

【色、香、使用感等】
見た目のイメージや色、香、感触など。

【容器・箱・説明書等】
チューブやボトルなどの容器イメージ、化粧箱や輸
送箱、使用手順書（能書）の採否。

【品目・容量・製造数量、予算】
作りたい化粧品の品目、容量、数量、定価及び卸
価格の希望と全体予算イメージ。

【その他、外せないポイントなど】
絶対に外せないポイントや注意事項など思いを自
由にご記入下さい。

【希望納期】
商品納入期限の希望をご記入下さい。

内容に関してのご質問は・・・
株式会社優美　TEL075－335-0711　FAX075－335-0722　E-mail：　yoube-info@you-be.jp

全体像を描き、より理想の商品を作る為の質問事項です。判る範囲で構いませんのでご記入下さい。
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